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TRACTION

UMA PARCERIA ESTRATEGICA VINTEO:
TRANSFORMANDO ESFORCO EM TRACAO PREVISIVEL.



®UEM SOMOS

Somos uma plataforma de Revenue Operations (RevOps) e solucoes corporativas,
gue acelera negocios construindo de maquinas de receita. Integramos inteligéncia

Q l ‘ E M comercial, tecnologia, marketing e sucesso do cliente nas quatro alavancas de

crescimento: aquisicao, engajamento, retencao e monetizacao.
PARA ONDE 0

Construir 1.000 Maquinas de Crescimento no Brasil até 2035,
VA M 0 S transformando empresas em lideres de seus mercados atraves do Nnosso

ecossistema de Revenue Operations.

Nossa Missao: Construir os Futuros Lideres N 0 SS A N 0 RT H STAR

de Mercado do Brasil.

Ser o ecossistema de Revenue Operations mais
confiavel e eficaz para escalar negocios no Brasil.



VOCE ENCONTROU OURO
AGORA PRECISA DA
MAQUINA PARA EXTRAI-LO.

Vocé ja fez o mais dificil: validou seu produto e encontrou canais
gue geram vendas. No entanto, o crescimento € inconsistente.

Um més vocé bate a meta, no outro, o resultado some. @
Seu melhor vendedor carrega o time nas costas. /
Seu problema nao é falta de
Leads entram, mas muitos se perdem no pOtenCial E fa|ta de um prOCGSSO
meio do caminho. )

gue o torne replicavel.

Vocé sente que esta "deixando dinheiro
na mesa" todos os dias. ®



0 INIMIGO DA TRACAO E A
OPERACAO BASEADA NO "FEELING".

Quando cada vendedor tem seu proprio metodo, a sorte se torna sua principal estrategia. O
Programa Traction instala o sistema operacional que substitui o “feeling" por um processo claro,
focado em duas alavancas criticas: Aquisicao e Engajamento.

Nos transformamos sua operacao artesanal em uma linha de producao de vendas.



J BLUEPRINT

DO TRACTION

Abaixo esta a visao geral do nosso escopo de

trabalho para os proximos 6 meses. O detalhamento
completo de cada entregavel pode ser acessado no

material complementar.
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Inteligéncia Comercial :

Organizacao de dados, CRM, qualificagao de
leads, previsibilidade de pipeline.

Tecnologia:

Automacoes, integracoes,
dashboards e health score.

Marketing (Mercado):

Midia paga, landing pages, campanhas
de e-mail/WhatsApp, SEO, criativos de aquisicao.

Sucesso do Cliente;

Retencao, reativacao, pesquisas de satisfacao,
relatorios de valor, monetizacao (upsell/cross-sell).



AQUISICAO
ENGAJAMENTO

2) Estra’té.gia e Execucao
2 de Midia Paga

Planejamento, criacao e otimizacao de anuncios
em Google, Instagram, LinkedIn e YouTube.

@ Paginas de Conversao
(Landing Pages)

Paginas especificas para campanhas, feitas para

captar leads e transforma-los em oportunidades.

Q Estratégia de Aquisicao por E-mail,
WhatsApp e SMS Marketing

Sequéncias de mensagens automaticas que
nutrem, educam e aceleram a decisao do lead.

Gestao e Qualificacao de
Base de Leads (CRM)

Organizacao, segmentacao e qualificacdo
da base no CRM.

- Criacao e Validacao de Mensagens e
Criativos de Anuncio e Lifecycle

Desenvolvimento e teste de criativos, pegas
visuais € mensagens para anuncios e automacoes.



RETENCAO

Gestao de Jornada Campanhas de Engajamento Continuo
e Onboarding (E-mail/WhatsApp/SMS)

Fluxos de boas-vindas e comunicagoes Sequéncias programadas para manter

Iniciais para novos clientes. o cliente ativo e atualizado.

Campanhas de Reativacao
de Clientes emRisco

Mensagens rapidas e personalizadas (e-mail/WhatsApp)
guando ha queda de uso ou sinal de risco.



PROCESSO GERA PERFORMANCE.
O MERCADO CONFIRMA.

Empresas que implementam um processo de vendas estruturado saem na frente.

4L8% 28% Até 2x Mais

das equipes de vendas de alta maior taxa de conversao em receita gerada por vendedores
performance utilizam empresas que tém um que seguem um pProcesso de
processos bem definidos. processo formal de nutricao qualificacao rigoroso.
de leads.
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< Fontes: Salesforce Research, HubSpot, Gartner. >




O INVESTIMENTO NA SUA LINHA

A PARCERIA DE _ DE PRODUGAO DE VENDAS.
IMPLEMENTACAO. RS 3. 500

O Programa Traction é uma parceria de 6 meses, P O R A
com encontros semanais de execucao e
acompanhamento continuo de resultados.

Detalhe do Contrato

(Contrato de 6 meses)

Este valor refere-se aos nossos honorarios. Custos com ferramentas e midia ndo estio inclusos.
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VOCE JA PROVOU QUE SEU
NEGOCIO PODE CORRER.

ESTAMOS PRONTOS PARA TE DAR A
PISTA PARA ACELERAR.
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