( A arquitetura que transforma crescimento em previsibilidade. )

) 4 vinteo.com.br



Crescimento naofalta. O
que falta e arquitetura.

—STARTUP - $1M
Vocé ja validou o mercado. Tem vendas, tem clientes, tem potencial. Descubra o que funciona.
Mas...

— $10M

— SCALEUP

&~ A aquisicdo é instavel, depende de feeling. Faga o que funciona, de forma eficaz e eficiente.
O Ponto de Inflexao
«~ O time comercial corre, mas sem previsibilidade.
2 — GROWNUP — $100M

‘- O Cliente entra, Mas mUitOS néO ﬁCam. Conquiste oS C"entes certos.
&~ A tecnologia € usada como ferramenta, nao como motor.

~ ENTERPRISE - $1B

Expanda o mercado ou aumente a lucratividade.

Resultado: um crescimento que parece uma gangoira.



Chega um momento em
que mais esforgo nao
gera mais resultado.

\Jocé acelera o carro, mas parece que a pista ficou estreita.

/< Esse é o platdé da complexidade:

Processos desalinhados.
Areas que nao conversam.

Estrategia pulverizada em silos.

E aqui que a maioria das empresas trava.




Nao e sobre
trabalhar mais.

E sobre construir a arquitetura que sustenta escala.

<~ O Planejamento de Arquitetura de Receita € um
blueprint estratégico que conecta marketing, comercial,
tecnologia e sucesso do cliente em uma unica magquina
previsivel de receita.

Vocé ndo compra execucao.

Vocé compra clareza,
diagnodstico e caminho certo.




Em ate 30 dias,
voce recebe:

¥ Diagnostico de Mercado e Arquitetura Atual

Gargalos em aquisicao, engajamento, retencao e monetizacao.
Benchmark competitivo e analise de cenario.

v Definicao de Objetivos Estratégicos

Objetivos claros e mensuraveis (6 a 12 meses).
Priorizacao por alavanca de receita.

¥ Revenue Architecture Blueprint

Modelo visual da maquina de receita ideal.
Alinhamento entre mercadologia, comercial, tecnologia e CS.

¥ Plano de Execucao Faseado (6-12 meses)

Roadmap de quick wins e projetos estruturais.
Estimativa de recursos (time, midia, tech).

¥ Workshop Final (3h)

Sessao de alinhamento com decisores.
Ajustes finais e entrega oficial do plano.




O Fluxo de
Entrega (30 dias)

4 N )
Semana: Semana2: |
Diagndstico (mercado + arquitetura atual). Blueprint (modelo da maquina de receita).
- AN /
4 N A
Semana 3: Semana 4:
? Roadmap estrategico (agoes faseadas, Workshop final e entrega oficial.
recursos).
- AN /

Resultado: clareza imediata sobre onde investir tempo, dinheiro e pessoas.
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1% 257

das empresas com previsao do tempo dos lideres é

& 3% Mais 30% !

‘
OrganizacGes com RevOps = Empresas que estruturam '
de vendas imprecisa nao ? desperdicado com operacoes integrado crescem até 3x mais ~ estratégias de expansao (upsell/ 4
batem suas metas. (Fonte: sem processo. (Fonte: ——— rapido. (Fonte: Forrester) il cross-sell) tém em média 30% a
Salesforce Research) McKinsey) mais de margem liquida. (Fonte:
Bain & Company)

Crescer sem arquitetura custa caro. Crescer com arguitetura multiplica margem.



N3o é teoria. E
pratica validada.

Empresa B2B que implantou onboarding estruturado + campanhas de
expansao reduziu churn em 35% e aumentou LTV em 40%.

Segundo a Bain & Company, negdcios que priorizam retencao e
expansao crescem ateé 2x mais rapido gue seus concorrentes.

< O PlanegjJamento de Arquitetura de Receita da Vinteo
traz esse nivel de clareza para o seu negocio.
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Voce pode continuar crescendo no feeling
pagando o “imposto da complexidade”.

Ou pode ganhar clareza e previsibilidade agora.

A guestao nao é “se”. E quando.”

Estamos prontos para construir o seu
Planejamento de Arquitetura de Receita.
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