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QUEM SOMOS

Na Vinteo, nossa missao e simples e ousada: formar os futuros lideres de mercado do
Brasil. Somos uma plataforma de Revenue Operations (RevOps) que acelera empresas
construindo maquinas de receita.

Integramos comercial, tecnologia, marketing e sucesso do cliente em um
unico sistema, atuando nas quatro alavancas que movem qualquer
Nnegocio:

B Aquisicdo B Engajamento B Retencdo B Monetizacdo

Nosso BHAG: implantar 1.000 maquinas de crescimento no Brasil até 2035.
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VOCE TEM UM OTIMO
PRODUTO. MAS UM
MAPA EM BRANCO

Vocé ja provou gue seu hegocio tem demanda: fez suas primeiras
vendas, normalmente pela sua rede de contatos.

O desafio agora é responder a pergunta que separa
guem cresce de quem fica no caminho:

Como encontrar o proximo cliente e o proximo — de
forma previsivel, sem desperdicar caixa?

- O inimigo do inicio e a
dispersao de esforco.

Tentar estar em todos os lugares queima seu

recurso mais precioso: tempo e caixa.



O INIMIGQ DA
DISPERSAQ

No comeco, o objetivo ndo é estar em todos os lugares. E encontrar
um canal de aquisi¢cao que funcione de forma previsivel.

O Starter € um sprint para validar esse canal, construindo a fundacao
da sua maqguina de receita.

Comecar certo define o jogo.




AQUISICAO

(GERAR NOVOS CLIENTES)

Estratégia e Execucao de Midia Paga (Google,
Meta ou canal prioritario)

. Pagina de Conversao
(Landing Page unica)

Criacao e Validacao de Mensagens
e Criativos de Anuncio

0 BLUEPRINT
DA FUNDAGAO.

(6 MESES)

Nosso plano de agao para validar aquisicao
e gerar previsibilidade inicial:

¢ Entregamos campanha rodando em ate 30 dias.
Se nao estiver no ar, vocé nao paga o proximo més.
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POR QUE ESTRUTURAR
AQUISICAO DESDE O INICIO?

Empresas que estruturam aquisicao cedo aceleram o caminho
para receita previsivel.

70% 3h por dia Aceleram
o caminho

das empresas sem processo Fundadores gastam em média

formal de vendas ndo batem 3h por dia em tarefas que Empresas que estruturam

svas metas. poderiam ser automatizadas aquisicao cedo aceleram o
ou delegadas caminho para receita previsivel.

Validagao rapida e o que separa guem escala de quem gueima caixa.

( Fonte: CSO Insights, The Alternative Board >
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Detalhe do Contrato

(Contrato de 6 meses)

O Starter € uma parceria de validacdo (6 meses),
com foco em rodar, validar e consolidar seu

. . « o~ s Valor refere-se a honorarios. Custos com midia
prlmelro Canal de aCIUISl(;aO preVISIVGL e ferramentas nao estao inclusos.
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O PRIMEIRO PASSO
DEFINE O JOGO.

ESTAMOS PRONTOS PARA VALIDAR SEU CANAL E
CONSTRUIR SUA MAQUINA DE RECEITA.




