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TRACTION

DE ESFORGCO A TRACAO PREVISIVEL

A VINTEO TRANSFORMA SUA OPERACAO ARTESANAL EM
UMA MAQUINA DE RECEITA QUE ESCALA.



QUEM SOMOS

Na Vinteo, nossa missao e simples e ousada: formar os futuros lideres de mercado do
Brasil. Somos uma plataforma de Revenue Operations (RevOps) que acelera empresas
construindo maqguinas de receita.

Integramos comercial, tecnologia, marketing e sucesso do cliente em um
Unico sistema, atuando nas quatro alavancas gue movem gualquer negocio:

B Aquisicdo - B Engajamento B8 Retengdo B Monetizacao

Nosso BHAG: implantar 1.000 maquinas de crescimento no Brasil até 2035.



VOCE JA FEZ O MAIS DIFICIL: VALIDOU
SEU PRODUTO E ENCONTROU CANAIS
QUE GERAM VENDAS.

Mas o crescimento ainda € instavel.
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Um més voce bate a meta, no /
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I Seu problema ndo é falta de
potencial. E a auséncia de uma
seumehBideder®hg: madguina previsivel gue conecte

o time nas costas. marketing, vendas e retencao.

Leads entram, mas muitos se
perdem no caminho.




QUANDO CADA VENDEDOR TEM SEU PROPRIO
METODO, SORTE VIRA ESTRATEGIA.

O Traction instala seu primeiro sistema operacional de vendas previsiveis.
Substituimos o feeling por processo, dados e tecnhologia.
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Oresultado?

Uma operacao que deixa de depender de talento individual e passa a
rodar como linha de producao de receita.
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AQUISICAO
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DO TRACTION ™"

@ Paginas de Conversao (LPs de
(6 MESES)

captura e segmentacao)
Nosso plano de agao para estruturar aquisicao e
engajamento com retenc¢ao basica:

Gestao e Qualificacao de
Base de Leads (CRM inicial)

- Criacao e Validagao de Mensagens e Criativos
de Anuncio e Lifecycle (na camada de captura)



RETENCAO

(EVITAR CHURN + AUMENTAR USO/ENGAJAMENTO)

Campanhas trimestrais basicas de
Reativacao de Clientes em Risco

Gestao de Jornada
e Onboarding

Campanhas mensais de Engajamento
Continuo (E-mail/WhatsApp/SMS)




PROCESSO GERA RECEITA. SEM
PROCESSO SOBRA SORTE.

Empresas que implementam um processo de vendas estruturado saem na frente.

48% Vendedores 28%

das equipes de vendas de alta que seguem qualificacao Empresas com nutricao
performance utilizam rigorosa geram até 2x mais estruturada tém 28% mais
processos bem definidos. receita. conversao.
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< Fontes: Salesforce Research, HubSpot, Gartner. )




A PARCERIA DE _
IMPLEMENTAGAO

O Traction € uma parceria de 6 meses para estruturar sua

linha de producao de vendas. Acompanhamento continuo,

foco total em previsibilidade e escala.

O INVESTIMENTO NA SUA LINHA

DE PRODUCAOQ DE VENDAS.
P O R .
Detalhe do Contrato

(Contrato de 6 meses)

Honorarios exclusivos. Custos com
midia e ferramentas a parte.
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VOCE JA VALIDOU QUE/
O CARRO ANDA. -

AGORA E'HORA DE COLOCAR MOTOR, PISTA E
COMBUSTIVEL PARA ESCALAR COM CONSISTENCIA.

ESTAMOS PRONTOS PARA ACELERAR COM VOCE.
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