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Quem 
Somos

Na Vinteo, nossa missão é simples e ousada: formar os futuros líderes de mercado do 
Brasil. Somos uma plataforma de Revenue Operations (RevOps) que acelera empresas 
construindo máquinas de receita.

Integramos comercial, tecnologia, marketing e sucesso do cliente em um 
único sistema, atuando nas quatro alavancas que movem qualquer negócio:

Nosso BHAG: implantar 1.000 máquinas de crescimento no Brasil até 2035.

Aquisição Engajamento Retenção Monetização

Quem Somos



Mas o crescimento ainda é instável.

Seu problema não é falta de 
potencial. É a ausência de uma 
máquina previsível que conecte 
marketing, vendas e retenção.

Você já fez o mais difícil: validou 
seu produto e encontrou canais 
que geram vendas.

Um mês você bate a meta, no 
outro o resultado some.

Leads entram, mas muitos se 
perdem no caminho.

Seu melhor vendedor carrega 
o time nas costas.



O Traction instala seu primeiro sistema operacional de vendas previsíveis.

Substituímos o feeling por processo, dados e tecnologia.

O resultado?

 Uma operação que deixa de depender de talento individual e passa a 

rodar como linha de produção de receita.

Quando cada vendedor tem seu próprio 
método, sorte vira estratégia.



O Blueprint 
do traction
Nosso plano de ação para estruturar aquisição e 
engajamento com retenção básica:

(6 meses)

Aquisição
(gerar novos clientes)

Estratégia e Execução 
de Mídia Paga

Páginas de Conversão (LPs de 
captura e segmentação)

Gestão e Qualificação de 
Base de Leads (CRM inicial)

Criação e Validação de Mensagens e Criativos 
de Anúncio e Lifecycle (na camada de captura)



Retenção

Gestão de Jornada 
e Onboarding

Campanhas mensais de Engajamento 
Contínuo (E-mail/WhatsApp/SMS)

Campanhas trimestrais básicas de 
Reativação de Clientes em Risco

(evitar churn + aumentar uso/engajamento)



Processo Gera Receita. Sem 
processo, sobra sorte.

48% Vendedores 28%
das equipes de vendas de alta 

performance utilizam 
processos bem definidos.

Empresas com nutrição 
estruturada têm 28% mais 

conversão.

que seguem qualificação 
rigorosa geram até 2x mais 

receita.

Fontes: Salesforce Research, HubSpot, Gartner.

Empresas que implementam um processo de vendas estruturado saem na frente.



R$ 4.600 
p o r  m ê s _

A Parceria de 
Implementação

O Investimento na sua Linha 
de Produção de Vendas.


O Traction é uma parceria de 6 meses para estruturar sua 
linha de produção de vendas. Acompanhamento contínuo, 
foco total em previsibilidade e escala.

(Contrato de 6 meses)

Honorários exclusivos. Custos com 
mídia e ferramentas à parte.

Detalhe do Contrato



Você já validou que 
o carro anda.

Agora é hora de colocar motor, pista e 
combustível para escalar com consistência.

Estamos prontos para acelerar com você.


